
药店中秋国庆活动方案 中秋国庆促销活
动总结(模板5篇)

无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。方案的制定需要考虑各种因素，包
括资源的利用、时间的安排以及风险的评估等，以确保问题
能够得到有效解决。下面是小编精心整理的方案策划范文，
欢迎阅读与收藏。

药店中秋国庆活动方案篇一

本次活在时间从20xx年9月23日到20xx年10月7日，共15天活
动时间，总销售额100000元，环比增长率5%，除去节日期
间8%的自然增长，实际增长率也达到了28%，超过了活动前5%
预计增长目标。

活动时间安排紧紧扣住中秋假期情况，同样在6日至8日之间
也出现了连续三日平均营业额xxxx元，并将这种形式延续
到10月4日。

从礼品发放情况来看，单比消费额有所提升，但消费额集中。

礼品发放数量比实际估计数量减少30%。

在6日活动内销售联通手机体验卡41张。与联通公司合作活动
看，这种新型营销模式给消费者带来一些新意，尤其是联通
公司在各主管营业厅悬挂“中国联通红楼百货强强联合购物
送手机体验卡”和印刷的500份宣传单页，“缤纷节日红楼百
货中国联通强强联合购物得联通体验卡”不但给我们的活动
进行了宣传，同时“强强联合”也让消费者感受到了实惠。

从以上情况来看



本次活动在媒体平台选择上存在不足，4日广告宣传打出，5日
(周六)销售比上个周六却下降17.6%，在中秋前夕营业额应呈
增长趋势，尤其是在促销活动的带动下，营业额增长应较明
显。从数据上看，我们在媒体选择上存在宣传范围狭隘性和
目标群体偏离性。

我们主打的是时尚休闲口号，目标定位在时尚女性和年轻群
体，在媒体选择上同样应该选择在媒体中具有较高知名度的
平台。符合商场和目标群体共性。

促销活动是在时间的迫使下组织实施的，虽然具备了一定市
场基础，在单个活动或企业总体发展方向及年度规划上存在
较大偏差。单次活动对企业品牌积累上轻则无力可施，重则
影响到品牌积累步伐。如本次活动在奖品制定上是参考了畅
销品牌的销售记录，然而在本次活动中几家畅销品牌却没有
参加，不但影响到活动力度，还影响到了商场凝聚力。

各楼层专厅促销活动，不能定期反馈给把这些信息宣传到外
部去的企划部，专厅促销信息成了内销文件，不能起到增加
品牌顾客的作用，薄利多销的目的也成了一相情愿。企划部
失去了这些信息的支撑，在活动计划拟订上，不能将商场活
动与专厅活动结合，不但存在独立性，更甚使活动被孤立，
营业部与代理商或厂家洽谈活动承担比例时，失去立场。

一项活动，无论大小，“策占三划占七”，可见活动实施重
要性，即使再好的策略，没有人去实施，他还是等与零。员
工对活动的促销知识了解不够，缺少服务热情，对促销活动
促进上缺乏技巧和活力，在员工心目中没有“活动是在大量
资金与人力投入下，营业额大幅度拔高的。

企划部成员应常走出去，了解最新市场信息，做好信息归整，
并多了解时尚前沿时尚资讯。

以上就是对此次活动的总结，希望大家吸取教训，以后做的



更好。

药店中秋国庆活动方案篇二

9月25日，值此中秋、国庆双节来临，为了培养小学生爱祖国、
爱民族传承中华传统美德，在这举国欢庆的日子里，xx镇希望
小学开展了“迎中秋、庆国庆”系列活动。

通过学生们对诗句的摘抄，让孩子们对中华民族这一重要节
日有了新的认识，同时也陶醉在中华诗词的优美意境中。

学生们通过画笔为祖国母亲献上充满文化积淀的。生日礼物，
用自己独特的理解歌颂祖国母亲的生日。每件作品都洋溢着
同学们对祖国的无限热爱之情。也展示了学校的精神文明风
貌。

孩子们用激情的演讲表达着对祖国美好的祝福，用他们所特
有的质朴的语言表达着自己对祖国深深地爱。不仅锻炼了学
生的口才，还燃起同学们的爱国热情。

此次活动既丰富了校园的文化生活，又培养了学生们对书画、
演讲的兴趣和爱好，进一步提高了学生的综合素质，促进了
学生的全面健康发展。

庆中秋迎国庆致辞

2017庆国庆迎中秋致辞

迎中秋庆国庆通讯稿

2017迎中秋庆国庆领导致辞

庆五一迎五四活动通知



迎中秋活动策划

烟台市散文学会“迎中秋、庆国庆”散文大赛征稿启事

庆国庆”主题手抄报活动总结范文

幼儿园迎国庆活动方案

2017喜迎中秋庆国庆促销方案

药店中秋国庆活动方案篇三

金秋十月，又迎来了一年一度的国庆节日，这是我们祖**亲
的第71岁生日，今年的国庆节恰巧又和中秋节同一天，“月
到中秋分外圆”，在我国传统的中秋佳节和中华人民共和国
成立71周年之际，为了让孩子们感受中秋文化和祖国幸福生
活的美好，学校特举行了假期生活实践体验活动，让孩子和
家长们共同分享幸福时刻，充分感受参与、体验、创作的快
乐。

一、活动的主要内容有

在家庭：以“爱祖国，怀感恩，从每一天做起”为主题开展
实践活动：

1、做一个快乐的“分享者”。查询相关资料，了解中秋节的
来历和各地中秋节的习俗等。

2、做一个快乐的“读书人”，在家阅读适合本学段的关
于“感恩”的书籍或红色经典书籍。

3、做一个快乐的“文明小使者”。主动分担家务，当好父母
工作的“小帮手”。



二、节日由来

中秋节有悠久的历史，和其它传统节日一样，也是慢慢发展
形成的，古代帝王有春天祭日，秋天祭月的礼制，早在《周
礼》一书中，已有“中秋”一词的记载。后来贵族和文人学
士也仿效起来，在中秋时节，对着天上又亮又圆一轮皓月，
观赏祭拜，寄托情怀，这种习俗就这样传到民间，形成一个
传统的活动，一直到了唐代，这种祭月的风俗更为人们重视，
中秋节才成为固定的节日，《唐书太宗记》记载有“八月十
五中秋节”，这个节日盛行于宋朝，至明清时，已与元旦齐
名，成为我国的主要节日之一。

中秋节的传说是非常丰富的，嫦娥奔月，吴刚伐桂，玉兔捣
药之类的神话故事流传甚广。同学们一一了解了中秋节各个
朝代的传说：中秋传说之一嫦娥奔月;中秋传说之二吴刚折
桂;中秋传说之三朱元璋与月饼起义。学生们还饶有兴趣地布
置软木板，用丢弃的月饼包装盒制作城市建筑模型，既环保
又开发了同学们的动手能力和想象力，结合时代潮流体现了
浓浓的中国情。

三、开展实践活动

在社会：以“爱祖国，常感悟，从发现身边的美开始”为主
题开展实践活动，“发现身边的美”活动：与家人一起到郊
外走走玩玩，寻找秋天色彩中祖国发展的美。

八天假期已经结束了，孩子们按时回到了学校，校园里顿时
充满了孩子们的欢歌笑语。而我们的假期综合实践活动记录
表也收录了孩子们这八天假期快乐的点点滴滴。本次活动之
所以能够获得圆满的收获，离不开每位班主任的大力宣传以
及家长们的悉心指导和帮助。在这里，学校非常感激家长对
学校工作的大力支持。

在活动中，我们大部分小朋友参与了活动并完成了回复作业，



以手抄报、图画、手工玩具等多种方式表达了自己对祖**亲
的真切祝福。家长们都非常用心地参与到活动当中，帮助孩
子一起完成作品，并进行了详细的评价。学校相信，通过这
次活动，我们的孩子和家长们也是收获颇多的。许多家长更
是反应，能和孩子们一起学习真是十分高兴，希望学校在今
后的日子里多创造这种共同学习的机会。

在家长们的悉心指导和帮助下，我们的小朋友们给我们祖国
献上了最好的礼物，让我们一起来分享这份快乐和感动吧!学
校将于下个星期在全校对本次活动的优秀作品进行展出。

衷心祝愿我们的祖国__岁生日快乐!让我们一起对母亲说一声：
“生日快乐!”祝福祖国繁荣富强的明天。也希望我们的孩子
们像花儿一样幸福成长，好好学习，天天向上，因为你们就
是祖国的明天!

药店中秋国庆活动方案篇四

适合中小型美容院举办的活动：

1.次数促销

在中秋节期间美容可购买次数消费卡，可享受十一免费体验
美容院制定项目和服务。

这种次数消费者卡可以运用到美容院中每一个项目中，比如
说面部项目在中秋节期间购买10次，可享受国庆节免费面部
护理2次。

让顾客感受到美容院真心实意在为他们提供优惠活动，也可
以提高十一期间顾客的进店率。

2.要消费先体验



很多美容院曾经为了吸引顾客，都会打出们，免费体验的项
目。

但是最后演变成，如果不给钱就不让走，让不少顾客都觉得
自己似乎被美容院给坑了。

其实这样的促销方式是非常吸引消费者的，只是当初没有把
握好尺度，让消费者对此活动感到怯意。

可是中秋佳节期间，所有的美容院都在做促销活动。

如何才能够竞争过其他美容院，尤其是中小型美容院，当然
最好的方式就是免费二字。

在中秋节前期免费为顾客做护理，让顾客感受到这个项目的
效果，同时也给予这些体验们，免费护理消费者8折优惠券，
只能在中秋促销活动期间使用。

相信只要效果好，顾客必然会舍得花钱。

这个免费体验活动，可以在中秋促销活动之前一个礼拜，每
天为前10名顾客做免费体验项目。

适合任何美容院举办的促销活动

对于积分兑换这是美容院中为了回馈店内老顾客的一种方式
们，让老顾客们在一定消费之后，就可以免费得到美容院中
一些的小礼品。

此次中秋促销活动也可以利用这种促销模式，只不过我们赠
送的不是小礼品，而是直接的优惠项目和产品。

利用积分兑换项目和低价购买产品的活动。

给予顾客更多的优惠和惊喜，让他们同时期待十一国庆的促



销活动。

适合大型高端美容院的.促销活动

在大型、高端美容院加盟店中，拥有非常多非富即贵的名媛
顾客。

她们喜欢上流的生活，所以不妨在高端美容院中举办一场大
型的美容讲座。

邀请某些的美容专家、大师们亲临现场。

最能在短时间内刺激销量的活动，也是只适合于大型美容院
促销活动。

药店中秋国庆活动方案篇五

活动目的

借国庆节之际大力营造美容院销售氛围，吸引人气，提高销
售业绩。

顾客在体验产品与服务同时能够深刻的感受xx之谜美容院加
盟品牌的文化氛围以及产品的优热，为美容院加盟店赢得更
多的新顾客。

活动时间

2013年10月1日—2013年10月7日(国家法定假日时间)

活动地点

xx之谜美容院加盟店



活动形式

1、购买充值vip卡赠送费用优惠活动

2、全场购买送产品或服务活动

3、赠送免费体验卡活动

活动大体内容

1、购买3000元vip卡，赠送1000元

2、购买5000元vip卡，赠送2000元

3、购买10000元vip卡，赠送5000元

4、购买30000元vip卡，赠送10000元

5、全场任何消费即可获得一次新产品体验或新产品试用装一
套/件

凡进店的顾客即可获得逆时空魔幻冰疗舒压方程式项目的体
验卡一张，或友情体验卡一张(带朋友过来体验)

美容师促销话术

顾客进店时面带微笑慢慢迎上去，距离顾客1米左右时要问好。

促销话术：欢迎光临xx之谜美容养生会所，现国庆优惠活动
有：

购买充值vip卡即可享受最高10000元金额赠送

任意消费即可获得逆时空魔幻冰疗舒压方程式项目的体验卡



一张，若您带朋友过来也可以免费体验。

另外我们现场还赠送您一次新产品的体验或新产品试用装一
套。

实惠多多，优惠多多，欢迎进店体验!


