
最新学校周工作汇报 每周工作汇报(模
板7篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。那么我们该如何写一
篇较为完美的范文呢？以下是小编为大家收集的优秀范文，
欢迎大家分享阅读。

学校周工作汇报篇一

（一）客服管家部

1）配合开发商进行零星交付及营销看房工作，已完成。

2）房修问题跟进

（二）工程部

1）一期水景泵更换，已完成。

2）商业街特色灯笼柱维修，已完成。

3）都会路管道疏通，已完成。

4）戏水池沙滩椅维修，已完成。

（三）秩序维护部

1）结合xx保姆纵火案为案例展开培训，查找自身的不足和存
在的问题，定期组织消防的演练。跟进中。

2）夏季开放园区嬉水池，做好相关物资的准备，秩序部的队
员加强巡逻和检查。跟进中。



3）汛期期间，密切关注天气预报，做到提前预警，提前部署
防汛工作。跟进中。

（四）环境部

1）一、二期嬉水池消毒、吸污。

2）一、二期园区乔灌木打药。

3）一、二期园区苗木补种。

4）二期河道清洗、一期园区鹅卵石杂物整理。

（五）房修部

1）每周三组织施工单位、项目部、地产客服部、物业客服部
等各部门的房修返修例会，跟进一二期房修问题分析讨论及
反馈。

2）与地产客服部及施工单位对二期空置房进行复查，跟进中。

3）持续跟进房修问题

学校周工作汇报篇二

眨眼间，一个星期便过去了，时间过得非常快。这个星期是
我正式入职公司的第一个星期，也是我工作的开始，工作了
六天，感受颇多，特此进行总结我一周以来的工作情况。

工作开始的第一天，我很不熟悉工作环境和工作方式，因为
以前并没有经常接触电话营销这一工作，所以在开始工作的
第一天，我开始拿起电话的时候就显得很不习惯，又由于我
个人性格问题，一开始打电话总是畏畏缩缩，心理紧张，导
致电话营销效果很差很差。但是，我在工作第一天就在思考



我应该怎样快速进入工作状态，怎样才能适应工作环境，经
理在第一天开始就发现我的缺点，底气不足是我首要解决的
缺点，我在打电话的时候很小心，很多顾虑，思想上放不开，
所以我在打电话的时候声音很小，这在销售这一行业来说，
很个很避忌的缺点，做销售这一行业，本就要求声音要洪亮，
底气要足。在经理的几番教导之下，我已经很羞愧于自己的
这种说话方式，所以我急需改变自己，而我也正在努力改变
当中，经过几天的努力，声音和底气稍有提升，但还未能达
到要求，对于这一方面的改变，我应该还需要进行刻苦锻炼。
很多时候，一个人的性格是很难改变的，但是既然我要选择
销售这一行业，就必须克服自己的缺点，而往往改变是需要
付出代价的，我愿意付出这些代价去实现我的职业规划，好
好跟着经理和各位同事学习，公司还有许许多多东西等着我
去学。

工作了一个星期，工作上的表现还算良好，但并不能达到该
受表扬的水平。本周的工作未能达到经理给的指标，在这一
方面自己表现并不好，所以我应该更加努力去争取。在工作
上我和别人沟通的技巧有待提高，不仅仅指的是与客户的沟
通，还指我与同事们的沟通，以前我接触的都是学校里的同
学和朋友，很少与社会上的人士打交道，来到公司之后，我
也难以找到一个切入点去和同事们沟通，就连经理给的简单
任务也未能完成，这点上自己应该好好反省反省，以后应该
积极与同事沟通交流，这是一个学习和提升自己的非常好的
方法，甚至可以帮助自己快速成长和提升工作能力。

纵观一周的工作，每一天都是和电话联系在一起，一到了工
作的时间便拿起电话寻找着可联系客户群，不断过滤这客户
单上的名单，一天一天地这样过去了，虽然能找到一些可以
跟进的客户，但是还未能定义为意向客户，这说明了自己虽
然工作了一个星期，但是工作能力还未能达到要求，学习能
力还有待提高，沟通技巧不够熟练，必须经过不断的锻炼才
能获得良好的提升，所以要求自己以后每天的工作都必须做
到努力、刻苦、认真、踏实，我相信经过这样的工作锻炼，



工作上的能力一定会有很大的提升。

工作即将迈入第二个星期，新的挑战每一天都会来到身边，
同时也意味着新的机会经过我的身边，我需要做的就是抓住
这些新的机会，踏踏实实地对待工作上的每一天，继续努力
提升自己，争取让自己上升到一个新的高度，不断学习学习
再学习!

学校周工作汇报篇三

一、更换了水泵两台和电缆。完成后基本上可以满足日常用
水。由于新装水泵调试一直存在问题，预计的两天能完成的
任务，由于井上电器设备及井下电缆老化等情况，延长至了
四天。在安装水泵期间，紧急购买两台卡车；临时送水113次。
（xxx，等等。）

二、水泵安装完毕后，ut区和mv、ml、豪宅等区域上水较慢，
工程部又进行了4次调压和排气。目前上述地域用水正常。

三、接业主报修43单，其中上水13户，电力检查和维修9户，
更换维修阀门8处，水管解冻5户，业主家厨房卫生间以及浴
缸跑冒滴漏8户。工作完成率100%。（xxxx等等。）

四、由于农民工的停工造成了园区近段时间卫生欠佳，为保
证园区的整洁，动用安保人员81人次整理园区卫生，同时临
时雇用一批清洁人员打扫山庄卫生。

五、本周清理树枝48车，清理建筑垃圾32车，清理日常生活
垃圾68车。同时又对遭到xxx破坏的卡车进行了维修。

六、处理业主家庭报警5起。处理mg区业主庭院初期火灾一
起。

特此汇报，不到之处请及时批评指正，以便改正和提升我们



的服务，请拨打xxxx给予指点。

学校周工作汇报篇四

客服管家部

1）、配合开发商进行零星交付及营销看房工作，已完成。

2）、房修问题跟进

工程部

1）、一期水景泵更换，已完成。

2）、商业街特色灯笼柱维修，已完成。

3）、都会路管道疏通，已完成。

4）、戏水池沙滩椅维修，已完成。

秩序维护部

1）、结合杭州保姆纵火案为案例展开培训，查找自身的不足
和存在的问题，定期组织消防的演练。跟进中。

2）、夏季开放园区嬉水池，做好相关物资的准备，秩序部的
队员加强巡逻和检查。跟进中。

3）、汛期期间，密切关注天气预报，做到提前预警，提前部
署防汛工作。跟进中。

环境部

1）、一、二期嬉水池消毒、吸污。



2）、一、二期园区乔灌木打药。

3）、一、二期园区苗木补种。

4）、二期河道清洗、一期园区鹅卵石杂物整理。

房修部

1）、每周三组织施工单位、项目部、地产客服部、物业客服
部等各部门的房修返修例会，跟进一二期房修问题分析讨论
及反馈。

2）、与地产客服部及施工单位对二期空置房进行复查，跟进
中。

3）、持续跟进房修问题

学校周工作汇报篇五

近一周来，随着气温的回升。万物复苏，大地春暖花开。我
们红蜻蜓专卖店的销售工作也随着温度的转暖，开始了紧张
而有序的辛勤与忙碌。

古语有云：磨刀不误砍柴工。就是放在今天的社会工作中，
也深刻的指引和提示着我们。要在进取工作的基础上，先找
准思想方向，即要有着明确的意识感观和积极的工作态度，
方能付诸于努力工作的实践之中。使之事半功倍，取得良好
业绩。

回顾这一周来，自己的工作情况，扪心自问，坦言总结。在
诸多方面还存在有不足。因此，更要及时强化自己的工作思
想，端正意识，提高专卖销售工作的方法技能与业务水平。

首先，在不足点方面，从自身原因总结。我认为自己还一定



程度的存在有欠缺强力说服顾客，打动其购买心理的技巧。

作为我们红蜻蜓专卖店的一名销售人员，我们的首要目标就
是架起一坐连接我们的商品与顾客的桥梁。为公司创造商业
效绩。在这个方向的指导下，怎样用销售的技巧与语言来打
动顾客的心，激发起购买欲望，就显得尤为重要。因此，在
以后的销售工作中，我必须努力提高强化说服顾客，打动其
购买心理的技巧。同时做到理论与实践相结合，不断为下一
阶段工作积累宝贵经验。

其次，注意自己销售工作中的细节，谨记销售理论中顾客就
是上帝这一至理名言。用自己真诚的微笑，清晰的语言，细
致的推介，体贴的服务去征服和打动消费者的心。让所有来
到我们红蜻蜓专卖店的顾客都乘兴而来，满意而去。树立起
我们红蜻蜓专卖店工作人员的优质精神风貌，更树立起我们
红蜻蜓的优质服务品牌。

再次，要深化自己的工作业务。熟悉每一款鞋的货号，大小，
颜色，价位。做到烂熟于心。学会面对不同的顾客，采用不
同的推介技巧。力争让每一位顾客都能买到自己称心如意的
商品，更力争增加销售数量，提高销售业绩。

最后，端正好自己心态。其心态的调整使我更加明白，不论
做任何事，务必竭尽全力。这种精神的有无，可以决定一个
人日后事业上的成功或失败，而我们的专卖销售工作中更是
如此。如果一个人领悟了通过全力工作来免除工作中的辛劳
的秘诀，那么他就掌握了达到成功的'原理。倘若能处处以主
动，努力的精神来工作，那么无论在怎样的销售岗位上都能
丰富自己人生的经历。

总之，通过理论上对自己这一周的工作总结，还发现有很多
的不足之处。同时也为自己积累下了日后销售工作的经验。
梳理了思路，明确了方向。在未来的工作中，我将更以公司
的专卖经营理念为坐标，将自己的工作能力和公司的具体环



境相互融合，利用自己精力充沛，辛勤肯干的优势，努力接
受业务培训，学习业务知识和提高销售意识。扎实进取，努
力工作，为公司的发展尽自己绵薄之力。

学校周工作汇报篇六

（一）客服管家部

1）配合开发商进行零星交付及营销看房工作，已完成。

2）房修问题跟进

（二）工程部

1）一期水景泵更换，已完成。

2）商业街特色灯笼柱维修，已完成。

3）都会路管道疏通，已完成。

4）戏水池沙滩椅维修，已完成。

（三）秩序维护部

1）结合xx保姆纵火案为案例展开培训，查找自身的不足和存
在的问题，定期组织消防的演练。跟进中。

2）夏季开放园区嬉水池，做好相关物资的准备，秩序部的队
员加强巡逻和检查。跟进中。

3）汛期期间，密切关注天气预报，做到提前预警，提前部署
防汛工作。跟进中。

（四）环境部



1）一、二期嬉水池消毒、吸污。

2）一、二期园区乔灌木打药。

3）一、二期园区苗木补种。

4）二期河道清洗、一期园区鹅卵石杂物整理。

（五）房修部

1）每周三组织施工单位、项目部、地产客服部、物业客服部
等各部门的房修返修例会，跟进一二期房修问题分析讨论及
反馈。

2）与地产客服部及施工单位对二期空置房进行复查，跟进中。

3）持续跟进房修问题


