
2023年理发促销方案(实用6篇)
为有力保证事情或工作开展的水平质量，预先制定方案是必
不可少的，方案是有很强可操作性的书面计划。方案对于我
们的帮助很大，所以我们要好好写一篇方案。下面是小编为
大家收集的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助
到有需要的朋友。

理发促销方案篇一

活动时间：_月_日——_月_日

活动目的：1、新店启动，吸引顾客进店消费。

2、提高理发店的知名度，打开当地的消费市场。

3、树立良好的理发店形象，打市场好口碑。(同上)

活动内容：开业的活动方案形式多样，下面分享几个，各位
老板们可以尝试一下。

其一，在理发店开业七天内，二百元二十次的洗头卡，现在
只需要一百元。

其二，在理发店开业七天内，购买价值伍佰元及以上的卡项，
可以享受七次免费的护发服务。

其三，在理发店开业的当天，进店的顾客都可以领取一张价
值五十元的优惠券。当我们消费满一百元的时候，可以享受
此券。

其四，在理发店开业的当天，凭借宣传手册的活动页面，可
以享受染发、卷发减免二十元的优惠。



活动的布置要点：

理发店内举办活动的时候，一定要提前三天布置一下。譬如
悬挂气球，彩旗，营造喜庆的氛围。另外店内要做好卫生，
摆放好物品。在活动的期间，店内可以播放一些振奋人心的
歌曲。

文档为doc格式

理发促销方案篇二

活动5月28日――6月1日期间，凡在江南一、二、三部定大酒
店儿童乐套餐者，均可获赠大酒店“欢乐童年精彩无限”主
题儿童文艺晚会免费门票一张。

活动二、5月28日――6月1日活动期间，凡在六一期间来江南
各店用餐者，均可免费获赠气球一个。

1、舞台设计：“欢乐童年精彩无限”主题背景布，周边用粉
纱和印有六一祝福语的气球装饰，突出童真、竞技的氛围。

2、宴会厅内布置：用气球装饰与彩色纸花布置。

3、其他点缀：在宴会厅内各个音响和玻璃上张贴征集到的儿
童图画，作为展览。

1、背景音乐：在酒店大堂和包房里播放儿童喜欢的歌曲，如
《小燕子》《读书郎》《歌声与微笑》《好爸爸，坏爸爸》
《红星歌》《快乐节日》《两个小星星》《让我们荡起双浆》
《山里的孩子》《少年先锋队》《生日快乐》《世上只有妈
妈好》《蛙哈哈》《我爱北京天安门》《我们多么幸福》
《每当我走过老师的窗前》《雪绒花》《外婆桥》《找馍馍》
《小兔乖乖》，共计20首儿童歌曲，即可在殿堂内和包房里
播放，又可以让小朋友们学着演唱。



2、门厅装饰：一部、三部、大酒店用气球做彩门装饰，营造
六一热闹氛围。

3、媒体宣传：山西省交通台、太原交通台、山西日报《经济
时讯》、生活晨报。

4、视觉宣传：5月28日(提前三天)各店开始宣传，主要以条
幅、易拉宝、彩页菜单、口碑传播、向新老客户介绍等。

理发促销方案篇三

庆祝国庆，时尚烫染，大礼包。

1.针对五一的烫染顾客和8，9月剪发顾客的回笼，并为与打
好元旦，圣诞作基础，稳定业绩。

2.针对五一顾客回笼，并控制顾客的消费周期

3.为脱离同行商圈的高争压力，造就更稳定而成长的业绩。

4.帮助员工造势，创造客数，产生不断的烫染客户。

5.使我们掌握和控制客人的消费周期。

6.让员工认识到，唯有会员卡的保护，才有真正的指定客人
重复消费，固稳业绩。

7.激励员工，使全体员工都能增加凝聚力，建立团队精神，
创造个人和团队高业绩。

8.使员工和客人都拥有一颗感恩的心。活动日期：自定员工
主推：烫发，代金卷，会员卡

1.烫发，护发一律3.2——4.2折，吸引顾客，创造大量烫发



客群。

2.内部设立烫发套餐，剪发卡销售责任目标数，创造高单价
业绩。

(1)水能高弹理疗烫

a：烫发+天然醋疗精华原价现价

b：烫发+染发原价现价

c：染发+天然醋疗精华原价现价

d：烫发+染发+天然醋疗精华原价现价

(2)凡单项满----元，均送一张价值----元的母亲感恩卡，可
以任意消费

(3)母亲感恩储值卡原价228元现价100元，可任意消费

(4)凡购买倒膜一套原价元再送元的储值卡一张

3.凡烫发顾客在当日护发一律同价免费。

4.(1)剪发卡优惠办卡大活动

(2)洗剪吹三次特价元，并赠送价值元的倒膜1次

(3)凡在当日购买贵宾卡的客人，可免当日消费

例：贵宾卡元送倒膜元

(4)凡做烫发套餐的顾客，可购买烫发，只需花元

(不含洗剪吹，有效期至月日)顾客的利益。



1.认识好的产品是由专业人员来操作完成的。

2.令顾客真正感到高品质，低消费，高享受待遇。

3.令顾客安心，信心满意的服务。

4.超值价值，超值服务。

1.促销产品的备置，不可以是店内日常销售的，一定要是市
场买不到的。

2.对于烫发的操作流程，每位员工务必用熟。

3.店内的pop布置及技术质量，语气沟通训练是否到位。

4.最新流行图片收集是否以全。

5.顾客资料卡的整理，并拟定可控名单做检查。

6.预约卷发放区和分配是否划分清楚。

7.发型师对商圈的住家拜访预约成果和工作分配情况，并制
定可控名单。

8.发型师的图片手册

9. a.现场销售话述，文字整理，如何让单剪变为烫染护客人，
让烫染护客人如何变为高单客户。

b.商圈拜访话术

c.预约单发放话述

d.顾客电话问候话术



e.烫染技术训练

f.8款——10款剪烫发型培训

a.红条幅

b.贴纸宣传背胶

c.海报

d.顾客电话联络

e.精神动员早会，提前营造时间1个小时f每天早晚会检讨前1
日营业状况

11.任务奖励方式

(1)发型师套餐比赛

(2)推卡比赛

(3)总业绩及单项业绩最高

(4)助理套餐比赛

(5)助理推卡比赛

理发促销方案篇四

活动目标：

1、在看看说说念念中初步知道理发使人变干净，初步养成良
好的卫生习惯；



活动过程：

一、讨论

1、今天老师请来了一个小哥哥到我们班级里来做客，我们一
起来看一看他在干什么？（播放录象）

2、提问：你是从哪里看出小哥哥是在理发的？（幼儿根据小
哥哥理发的录象自己说）

3、提问：咦，那他为什么要去理发呀？（幼儿自由地说）

4、提问：小哥哥的头发这么长，这么乱看上去像什么呢？
（引导幼儿说小刺猬）

5、提问：小哥哥去理发店理发了，你们有没有去过理发店理
发呢？理发师是怎么给你理发的`？（幼儿自由说，教师引导
幼儿边说边做动作）

6、提问：男宝宝头发长了，去理发，那女宝宝们头发长了又
一直不理发该怎么办呢？（引导幼儿说出不理发的话，平时
要洗头）

7、小结：天气渐渐热了，小朋友的头发长了，人容易出汗，
也容易生小虫子，有的头发弄到眼睛里，细菌也会影响我们
的视力，所以我们要经常洗头、经常理发。

二、学念儿歌《小刺猬理发》

1、现在我们一起看一看这些小朋友中谁像小刺猬？（出
示ppt，由幼儿自己区分）

2、这些小朋友头发乱糟糟的，我们来做理发师，一起来给他
们理发吧。（播放《小刺猬理发》多媒体）



3、提问：“小刺猬是谁？”（小娃娃）

4、提问：“在儿歌里你还听到了什么？”（再放一次《小刺
猬理发》）

5、边念儿歌，边做动作，引导幼儿念念儿歌。

6、小结：小刺猬去理发后变干净变漂亮了，我们发现这个小
刺猬是个小娃娃。

7、你们愿不愿做小刺猬呢？我们以后可一定要经常洗头发，
经常理发，这样我们的宝宝才是健健康康、漂漂亮亮讨人喜
欢！

三、活动延伸：

幼儿在区角游戏中学学理发师，给幼儿洗头，理发等。

理发促销方案篇五

美发店想要五一劳动节促销火爆，吸引顾客，最好的.办法就
是进行免费体验活动，美发店可以在节日前夕派发宣传单做
好宣传。五一是休假日，很多朋友都会趁这个时机好好打扮
一下自己，所以，美发店在这个时候做免费体验促销，一定
会有很多人前来哦。

五一是国家法定节日，很多人都会在家休息。美发店可以趁
天气好的时候，到小区广场去做一场活动。请几个发模，然
后现场给她们做不同的发型，让小区的人看到你们美发师的
技术，同时还可以卖一些美发用品，比如洗发水、护发素和
发膜。这些美发用品还可以现场试用，让顾客看到效果，这
样她们才能信服。

在营销策略中，转介绍是一种很重要的销售方法，美发店也



可以采用这种方法进行五一劳动节促销。可以制定这样的促
销方案：来店消费的顾客带一个顾客来消费后，她自己做头
发的钱就只用付一半，带三个顾客来，她自己做头发的钱就
免费。如果她带的顾客有办月卡，那么，这位介绍的顾客就
可以享受3次免费洗头的福利，如果她带的顾客办了半年卡，
那么就送她一个月的发膜用品。诸如此类的方案，美发店都
可以试用，只有不断尝试新的促销方法，才知道哪种最适合
自己的店。

美发店五一促销注意事项：

1、提前做好宣传工作。

美发店在进行五一劳动节促销之前别忘了造势，也就是大力
宣传，让周围的顾客都知道你的店在搞活动。具体的宣传形
式应该根据每个店的实际情况来定，可以在店门口张贴五一
促销海报，也可以四处派发宣传单，宣传单可以放一些免费
体验的广告，吸引顾客进店。

2、对免费体验的顾客也要用心服务。

编觉得这是非常不可取的。美发店要锁定顾客，获得稳定的
客源，就必须用心对待每一位顾客，尤其是免费体验的顾客，
在心里上绝对不能不重视，因为很可能这些体验的顾客会成
为店里的新顾客，如果用心为他们服务，说不定他们还会给
店里带来更多的顾客。

3、保证质量和效果。

美发店一旦将免费体验的宣传单派出去，那么，就会有很多
人来店体验，这时，美发店需要做的重点是保证服务质量和
美发效果。虽然，追求质量是每个美发店的宗旨，但是五一
促销人多之际，这点极易被忽视，要保证美发店获得好口碑，
保证服务质量和美发效果是必须的。



理发促销方案篇六

2、增加企业在消费者心目中的美誉度，培养潜在客户群，增
加营业创收。

1、各店大门用缤纷多彩的气球就行装饰，以体现欢乐缤纷的
气氛；

2、大厅柱子也适当的用气球进行点缀，让孩子们在欢乐的天
地、缤纷的美食世界中度过一个快乐难忘的“六一”儿童节。

1、厨政部在儿童节当天推出几款儿童套餐、亲情套餐，菜品
要求新颖，面点部推出几款蛋糕，如心形蛋糕、五颜六色的
蛋糕等，从而吸引小朋友的眼球。

2、活动期间对来店消费的低龄顾客赠送小蛋糕一个，各店自
己准备。口味、大小、样式(动物形、心形、圆形)、材料
（奶油、巧克力）由厨政部统一安排（成本不超出元/个）。

3、活动期间到店内消费的客人，单桌消费满800元可获赠免
费全家福（8寸塑封）一张，各店做好登记，财务备存。

4、凡活动期间在店消费的小朋友（12岁以下）可以参加才艺
展示活动，各店在六一节当天准备音箱设备，简易舞台等，
邀请或小朋友自愿报名，才艺不限，增加店内欢乐气氛，营
造最佳消费环境！

5、各店悬挂儿童节条幅：六一欢乐童年，勇丽精彩无限！

6、企划部统一利用短信平台给客户发送儿童节短信：六一欢
乐童年，勇丽精彩无限！勇丽餐饮推出儿童亲子套餐，欢迎
来店品尝。六一来店消费的小朋友，还可参加才艺比赛，赶
快行动吧！



2、管理公司企划部于6月1日统一为各店客户发送六一儿童节
活动短信：六一欢乐童年，勇丽精彩无限！勇丽餐饮推出儿
童亲子套餐，欢迎来店品尝。六一来店消费的小朋友，还可
参加才艺比赛，赶快行动吧！

3、各店营业部做好大门口及大厅的节日装饰。

1、活动期间店内人员主推儿童节儿童套餐或亲情套餐；

2、各店装饰用气球的申购单，要提前上报公司总办。

4、各店活动期间充分做好拍照、洗照工作，增加创收点；

5、积分卡活动、赠券活动与此活动同时进行。


