
最新兼职策划师 网络兼职创业策划
书(精选5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。相信许多人会觉得范
文很难写？这里我整理了一些优秀的范文，希望对大家有所
帮助，下面我们就来了解一下吧。

兼职策划师篇一

对于不想冒任何风险而又想尝一尝创业滋味的上班族来说，
不妨先尝试一下兼职。

对于一些上班族，看到周围的朋友都在自主创业，自己也想
创业，可是很多的人一来没有多少时间，二来资金有限又缺
乏经验。另外，上班族还有个顾虑，就是目前工作还算不错，
待遇比较高。很多的人担心辞职出去创业，一旦创业失败，
很可能落个竹篮打水两头空，这很矛盾很犹豫。创业商机杂
志认为这个时候就是该考虑兼职的时候，目前在北京、上海、
广州等大城市，上班族做兼职是一种常见现象。兼职职位有
高有低，需要根据各人的能力、机遇而定。不过，不管任何
兼职，都可以锻炼能力、积累经验，同时还可以积累一定量
的资金，又不占用上班时间，不用放弃目前的工作，正好能
够弥补想创业的上班族的短板，可谓一举两得的好事。

建议二：充分利用自己的优势

充分利用工作中积累的资源和建立的人脉关系进行创业，这
是上班族的一个特点，也是上班族的一个优势，可以大大减
少创业风险。学会充分利用在工作中积累的资源和建立的人
脉关系进行创业。这样创业就相对的容易，成功的机会更大。
但是在这方面要注意的是，不能将个人生意与单位生意搞混
淆，将工作秩序搞颠倒，要区分清楚主业、副业，不能因为



自己的创业活动影响单位的工作。

建议三：找好创业的项目

创业资讯：成功始于好的创业项目，对于兼职者，一定要找
到适合自己创业的项目。前不久，某机构调查上班族最热衷
的创业项目，其中包括：摆地摊卖服装饰品;特色小吃摊;咖
啡店;网络上开设店铺;便利商店;饮料冰品店;连锁加盟餐饮
等等。这些项目都有一个共同的特点，就是投资较少，另一
个特点是管理相对简单，不需要创业者长年累月、耗时费力
地盯在那里。创业杂志建议兼职者可以开个网店，最近的服
饰、化妆品、饰品在网店上很火，也很畅销，在这里提供几
个创业项目供兼职者考虑考虑，看看适不适合你创业，如来
自韩国的安子秀时尚饰品，一流品牌，一流服务，掌握着时
尚与潮流的风向标，另无数的时尚人士爱不释手。

建议四：要相信自己，美好的明天一定会到来

创业杂志认为：兼职创业是一个不错的创业方式，只要你有
自己的目标，自己的计划，再加上你的智慧，兼职创业，这
种鱼和熊掌兼得的好事儿不是不可能的，祝愿所有的人都能
够获得自己的成功!

现在年轻人创业，要选的项目：一趋势性行业;二投资不大，
小本经营，可以持续发展，又不用占用自己太多时间;三无需
太多时间和经验的行业。

兼职策划师篇二

大学生校园课余兼职推荐中介公司

创业项目商业计划书
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概述

据了解，目前在校大学生78%以上有做兼职的需求，大学期间
必要的社会实践既可以提高能力，又对适应社会，减轻家庭
经济负担起到了积极的作用；社会中虚假兼职机构、欺骗性
中介机构充斥，真伪难辨。从校园踏入社会，兼职只是一段
小小的插曲，通过兼职丰富阅历、增长社会经验固然是好事，
可是毫无戒备的步入社会，不仅会事与愿违，还可能造成不
必要的损失。公司指在为对于风险防范意识差、缺乏社会经
验和求职的急切心理的`大学生提供一个平台，成立一个校园
兼职中介机制，为企业与学生之间架起一座桥梁，形成学校、
企业、学生三位一体的发展机制。

本机构工作流程是通过正规的渠道与企业合作，在公司需要
兼职人员时，在学校宣传其招聘信息，并为其在校园里招聘
适合的人才。本机制的组织人员主要分为六个部分：与正规
的、有需要的且有长期发展可能性的企业合作的业务部，宣
传部，公关部，财务部和人力部。本机构的发展目标即是在
本校园大学生创业园开展工作的基础上，在机构发展成熟、
机会适宜的条件下，走出本校园，寻找他校合作发展人，运
用本机构的发展模式进行良性循环的发展，最终本机构将一
步一步迈向专业化、标准化和多元化的发展。



兼职中介公司发展的意义：

1，建立学院中切实属于学生的兼职平台，有利于解决学生兼
职问题，为寻求兼职机会，想多参与社会实践的同学给与正
确合理的指导。

2，提高参与者社会适应能力和工作适应能力，为以后的社会
生活和工作打下坚实的基础。

3，在兼职指导工作中确立稳定的合作伙伴，在长期的合作中
形成品牌，不断完

善，形成自己的兼职体系。

4，培养大学生自立意识，通过兼职活动充实大学生活，减轻
家庭经济压力。5，开创高职院校学生兼职平台模式，为同水
平院校解决这一问题提供理论指导。

主营业务

本公司目标是成为校园一流的中介机构。主要的业务方向有
三个：大学生兼职、校园业务代理、企业宣传。

大学生兼职

我们分为校内部分和校外两部分。校内部分主要是收集需要
兼职的同学信息，校外部分主要是寻找兼职机会并确认真实
性。

校内部分：

（1）直接通过合作社团获得社团需要兼职同学的信息，并且
通过社团展开宣传工作。

（2）通过问卷调查，一方面进一步了解目标顾客的需求，同



时扩大公司的知名度。

（3）做出海报及宣传单，在食堂、宿舍分发宣传单，张贴海
报、条幅，吸引目标顾客。

（4）组织一些活动，例如：与赣州市义工联合会合作，组织
义工活动，塑造公司良好形象，提升公司美誉度。现已与义
工联合会取得了联系。

（5）赞助社团活动，拉近与社团关系。扩大知名度的同时获
得更多的目标顾客。校外部分：

（1）公司业务员在校外寻找兼职机会，赣州市各大卖场和大
超市发展壮大，需要较多的人员。业务员将会与赣州市各卖
场等地方联系，寻求合作。

（2）通过在网上搜索兼职机会，与招聘单位取得联系，并且
实地调查，确认真实可靠。

（3）通过老师介绍，老师拥有许多社会资源，可以为我们提
供一些兼职机会。

兼职策划师篇三

乙方：_________

甲乙双方经友好协商在平等互利的基础上，甲方授权乙方兼
职在_________地区有偿为甲方销售产品及服务。由甲方协调
并支援乙方日常的业务工作。

一、总则

1、甲方授权_________为甲方兼职人员，销售甲方的产品及
工程服务。



2、本协议有效期_________年（自_________年_________
月_________日至_________年_________月_________日），
期满后经双方协商后续签。

3、乙方作为甲方的兼职应遵循甲方的各项规定和政策，和甲
方保持一致。不得做出有损甲方利益的事情，否则甲方有权
中止乙方作为甲方的兼职销售员资格并追究其责任。

4、甲乙双方应本着互利互惠、友好协商，顾客至上的原则共
同发展。

二、质量：

1、甲方严格保证所提供的产品，其各项技术指标均达到说明
书及所提供技术资料之要求。

2、乙方为甲方代理销售产品中，涉及技术问题需甲方协助谈
判时，应事前通知甲方，由甲方进行技术支援。

3、甲方免费为乙方提供产品说明书、技术资料、公司简介、
资质证书等所需资料。

4、业务费用由乙方负担。

三、价格：

1、甲方提供统一的价格表给乙方，乙方不得擅自将价格表内
容透漏给竞争对手。

2、甲方按代理价给乙方，超出代理价部分的差额（扣除税金）
作为乙方销售佣金。

3、甲方视乙方年销售额情况，按销售额（代理价计算）
的_________％给乙方作为奖励。



4、特殊业务竞争价格需调整的（低于代理价）需经甲方同意，
酌情处理。

5、甲方因技术、原材料、市场等因素影响需要变动价格时，
应提前通知乙方，乙方价格自行调整。

四、货款：

1、乙方应要求用户按代理价作为预付款底数，若用户无预付
款，乙方须个人垫付，乙方提货时付足货款（代理价）。

2、特殊情况需经本公司批准后确定。

五、佣金

乙方在合同款全部到帐后提取佣金。

六、供货：

1、甲方对乙方代理产品的供货实行优先保证的原则，供货时
间按甲方答复时间为准。

2、乙方应严格按合同付款条件执行，预付款来款推迟，则供
货期顺延，正常供货时按合同条款执行，供需紧张时按来款
先后确定。

3、乙方及其用户单方中止订货合同，双方可协商解决，协商
不成则通过法律解决。

七、发票：

乙方为甲方销售的产品，其销售发票需由甲方按乙方实际成
交价开票的，付足全部货款后，甲方方能将发票移交乙方
（或乙方用户），特殊情况例外。



八、运输：

1、运输方式：乙方自提或甲方代办运输。

2、甲方代办运输的，乙方需在发货前将运费与货款一同付给
甲方，甲方按市场运价标准收费。

3、货物在甲方的吊装由甲方免费吊装，到达乙方用户后的吊
装搬运等由乙方负责。

九、安装及售后服务：

1、甲方负责产品的系统安装指导。

2、甲方对产品保修12个月，保修期内凡属甲方制造中的质量
问题，由甲方负责，属乙方用户原因造成的问题，费用由乙
方或乙方用户负担。

3、保修期以外的产品，视产品的具体情况确定有偿或无偿服
务，乙方应与用户积极配合甲方服务，否则造成的损失，由
乙方负责。

十、其他：

乙方在下定单时须注明用户单位名称、联系人、电话，以便
甲方建立用户档案，及时为用户提供售后服务。

协议未尽事宜，双方友好协商解决。

十一、本协议经双方签字盖章后生效，一式二份，双方各执
一份。

甲方（盖章）：________

法定代表人（签字）：_________



_________年____月____日

乙方（签字）：_________

法定代表人（签字）：_________

_________年____月____日

兼职策划师篇四

甲方：

乙方：

根据有关法律、法规，甲乙双方本着诚实、信用、相互合作
的原则，明确责任。经双方协商，乙方把并确保该项目不是
最低标中标，且甲方有相应的利润空间。

一、中介费用：

甲方按工程造价的%作为乙方的中介费用(雇佣金)，除此之外
甲方不支付任何费用。

二、中介费(付款方式)

按开发商支付给甲方工程进度款一致。每次开发商付给甲方
工程进度款，甲方收到款项后一周内同比例付给乙方。

三、乙方承诺

1)、乙方应积极配合甲方完成与开发商协商事宜和合同签约，
配合甲方使其及时进场施工。

2)、施工期间乙方应积极配合甲方与开发商的协调，沟通工
作及有关事宜协调工作，督促开发商及时支付工程进度款。



3)、工程竣工后及时督促开发商按约定时间决算等。

4)、如开发商不遵守合同拖欠工程款，乙方及时出面调解办
理。

5)、乙方同意对甲方内部的机密做好__。

6)、如乙方不能履行承诺造成的损失由乙方承担一切费用。

四、甲方与乙方因本协议所形成的关系不能解释为聘请、代
理或合作关系，乙方签约前已经阅读并完全了解本协议及本
协议所提到的规则，乙方同意并愿意遵守。

五、自本协议签订之日起至最后的工程款质保金到帐为止，
为有效期。

六、本协议自签订之日起生效。协议一式两份具同等法律效
力，甲乙双方各执一份。

兼职策划师篇五

在今天这个人们以饮食为主要方式的时代，养生保健成了人
们最关注的问题，人们对于美食的品味要求也开始提升，在
这个注重美食与饮食文化的今天，要想在人们的嘴巴里赚钱
其实很容易，美食中介就是这样一个不用你花一分钱就可以
帮你致富的好途径。

那么，到底什么事美食中介呢?相信很多人的概念还是相当模
糊的，所谓的“美食中介”公司，顾名思义就是提供一种烹
饪的中介服务，将身怀技艺的烹饪高人集中起来，为客人提
供临时性服务，让他们在家里也能从容待客，饱尝美食。

也一定会让你的生意变好。最主要的是，将服务方式、收费
等情况注明，这样才能方便顾客的一目了然。



对于经营上，可实行钟点式收费或全包式收费，钟点式收费
可根据时间来收费，如对方提供原材料，师傅只负责烹饪烧
制，那么三个钟点可收烹饪加工费不等，这样用优秀的创意
加上良好的服务还有可靠信誉一定会让你的生意锦上添花。

其实，就如人们常常说的那句话一样，“生活中并不缺乏美
丽，只是缺少发现美丽的眼睛”。


