
最新销售演讲的开场白说 销售演讲的开
场白(模板5篇)

人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？下面是
小编帮大家整理的优质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

销售演讲的开场白说篇一

保险公司的早会尽量简单，不要废话，因为大家的时间很宝
贵。

早会主持主要是看你的连贯性，首先你要将你主持早会的流
程打在灯片上，跟据你们公司的习惯制定就好，给你点建议：
士气展示、敬业时间、新闻播报、公司动态、业绩速报、领
导期许等，基本上是这些，如果有需要还可以加上学习时间。
这些内容你只要将每个环节串联上就可以，不要想你的主持
能多精彩，只要流畅就好，将你要说的话背下来，相信你自
己，肯定没问题的。

要什么开场白，有事说事，无事退朝。单刀直入的把要说的
说完。

如下仅作参考：

非常高兴今天以主持的身份站到前面来。首先感谢公司领导
和经理给我这次难能可贵的锻炼机会，借助大家温暖的双手
再次感激他们！

1.先自我介绍。我来自优秀的--部门。

2.温馨提示大家不要随意走动，不要接电话。



3.今天是xx年-月-日，一个特别的日子因为今天有位特殊的
嘉宾给我们带出今天的晨操。

4.我们来这里是学习的，大家掌声请出。

5.今天的早会到这里结束，感谢的配合与支持。

销售演讲的开场白说篇二

感恩是学会做人的支点，感恩之心是一种美好的感情，是对
世间所有人所有事给予自己的帮助表示感激，铭记在心，感
恩是我们民族的优良传统，是一个正直的'人的起码品德。

感谢父母，他们给予你生命，抚养你成人；感谢老师，他们
教给你知识，引领你做“大写的人”；感谢朋友，他们让你
感受到世界的温暖；感谢对手，他们令你不断进娶努力。

感谢太阳，它让你获得温暖；感谢江河，它让你拥有清水；
感谢大地，它让你有生存空间。

感恩，是一种心态，一种品质，一种艺术。

学会珍惜你的幸福，学会感谢你身边的一切，因为珍惜才会
拥有，感恩才能天长地久……

感恩，是我们生活中永恒的话题。学会感恩，学会热爱生活。
我们将会感受到更多快乐。

新年感恩

人们总说要以德抱怨，然而事实却是以怨抱德，我们也许会
反驳，但这是事实，铁铮的事实：主救了我们，我们回敬的
是遗忘，甚至负义；主爱我们，我们报答的只是埋怨；主仍
爱我们，我们却滋生憎恨。难道这就是人们口中的“报恩”。



这样的恩典，我们未曾想过感恩，难道不是忘恩负义。我们
是基-督徒，我们深受主恩的灌溉，我们应当感恩。也许你会
觉得，没有什么好感谢的，其实我们周围的一切——亲情、
友情、和平、繁华……都是神的恩典。不只这样，死亡、疾
并战争、贫苦更是神的恩典，难道不是吗？因为有了死亡，
我们更懂得节约。这就是主恩，我们应当感谢，在过去的一
年里，你曾否有过“敌人”？也许会有，那么你应当感恩，
因为这是神赐给你的一个很好的机会——学会忍耐，也许没
有，那么你更应当感恩，因为神赐给你许多朋友。

说了那么多理论，也许会让你觉得是纸上谈兵，但我确实经
历了一件值得我感恩的事。那是一个印记，深深地刻在我的
心里，永远无法遗忘，那事实点使我与成功擦身而过，中考
前夕，我的手捽断了，我尽平乎绝望。中考真的完了，但是
事实相反，我打着石膏走进考场，我的中考正常进行，但另
一个致命的打击，使我从高山跌进深谷，我未能被罗浮录取，
天啊，这比杀了我还难受，太不公平了，我再次绝望，但主
会怜悯我的，在仍然眷顾我，在开学后几个星期，罗中分数
线竟奇迹般的降了，我正好录取，太悬了，我打心眼虽庆幸，
我当感恩。直到现在，我仍无法忘记主的恩典。所以，我在
此呼吁，你们应当感恩！

销售演讲的开场白说篇三

各位xx部优秀的职业经理人、优秀的业务伙伴们大家早上
好！！！

良好的沟通和真诚的友谊来自于第一时间的自我介绍，我的
名字叫余骏，来自金蓝组。

非常高兴也非常荣幸担任今天早会的主持人，为大家服务。

希望大家能够记住我，在记住我的同时我愿意与大家成为生
活中最知心的朋友以及事业上最愉快的合作伙伴。



希望我的主持可以给各位带去一天的快乐心情。

销售演讲的开场白说篇四

一、各位优秀的主管，各位精英伙伴！大家早上好！寿险营
销，不同于其他行业，它不但要有勤奋的特质，更需要有良
好的自律性，这是作为一名合格营销员最起码的条件。自我
鞭策、自我激励，与伙伴们相互支持、鼓舞，共铸寿险营销
的辉煌之梦。下面让我们用热烈的掌声欢迎经理为我们做今
天的敬业时间！

二、晨操

每一天由理想充当向导，该怎么做我们会知道！

每一天让我们迎着红日，向着美好的生活共同舞蹈！

请全体起立，掌声有请各组主管带领我们跳起今天的晨操：
红日！

三、喜讯报道

俗话说，有志者事竟成，付出就有收获！下面让我们共同关
注昨天有哪些伙伴收获了丰硕的果实！掌声有请伙伴带领我
们进入今天的喜讯报道！

四、业务推动

增员靠风气；环境靠人气；业绩靠士气；成功靠志气！下面
就让我们用收展部特有的方式欢迎xx老师为我们做今天的业
务推动！龙的呼唤！

让我们用疯狂的掌声感谢xx老师！寿险业呼唤英雄，英雄必
将从我们中崛起，美好的事业，广阔的前景，它会成就一个



又一个英雄，只要用心、专业、执着，我们将成为明天中国
人寿华彩四溢的太阳。希望在座的每位伙伴都能气贯长虹，
一飞冲天，！

五、政令宣达

在春风拂面的四月，分秒必争的四月，我们的方向在哪里，
我们的动力在哪里？接下来，有请我们的领航人作政令宣达，
掌声有请！

伙伴们，箭在弦上不得不发！让我们共同努力共同奋斗！最
后共同见证胜利时刻的到来！

六、结束

今天的一次晨会到此结束，请各组召开二次晨会！

销售演讲的开场白说篇五

尊敬的老师、各位同学：

风霜雪雨三十载，同窗共读情谊深。今天是____年9月2日，
我们期盼已久的同学聚会今天隆重举行了！在此，请允许我
代表聚会筹备小组全体成员，对大家致以亲切的问候；对各
位同学能在百忙中参加这次活动表示最热烈的欢迎与最衷心
的感谢！并在此对因故未能参加的同学深表遗憾，让我们向
他们送去亲切的问候和良好的祝愿。


